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bitte beziehen Sie sich bei Rückfragen auf diese Kennziffer

Bringen Sie das Geschäft voran als Vertriebsspezialist/Account Manager (w/m)
Business Development für TOP-Beratungshaus

Einsatzort: verschiedenste Standorte deutschlandweit
Anstellungsart: Festanstellung

Kundenbeschreibung

Unser Kunde gehört zu den Marktführern im Bereich der Geschäftsprozessberatung. Auch als international
tätiges Unternehmen wird eine Kundenbetreuung in allen erdenklichen Branchen und Themen rund um SAP
angeboten, so dass ein äußerst attraktives Kunden,- als auch Projektportfolio gewährleistet wird.

Aufgaben

Analyse des Marktes und Kundenneugewinnung
Identifizierung der Anforderungen/ IST-Analyse beim Kunden in der jeweiligen Vertriebsregion
Erstellung und Präsentation von passgenauen Angeboten vor Ort beim Kunden
Pipelinemanagement und Forecasting
enge Zusammenarbeit mit der SAP
Zusammenarbeit mit dem Marketing zur Koordination und Begleitung von Events in der Vertriebsregion

Qualifikation

abgeschlossenes Studium bzw. vergleichbare Qualifikation
langjährige Erfahrung als Sales/ Account Manager
ausgeprägtes betriebswirtschaftliches Verständnis
nachweisliche Erfolge im Vertrieb/ Account Management
ein breites Kunden-Netzwerk
ausgeprägte Dienstleistungsorientierung und Verhandlungsgeschick
Belastbarkeit in kniffligen Situationen beim Kunden
gute Englischkenntnisse
Reisebereitschaft

Kunde bietet

die Sicherheit eines führenden Consulting-Hauses
ein erfahrenes Team und ein sehr breites bestehendes Kundenportfolio
eine sehr hohe Flexibilität im Unternehmen
die Möglichkeit, ein Vertriebsgebiet deutschlandweit zu wählen - von München bis hoch nach Hamburg
zahlreiche Standorte
sehr gute Weiterentwicklungsmöglichkeiten/Strukturen im Unternehmen
attraktive Vergütungsmodelle

________________________________

Interessiert? Dann registrieren Sie sich bitte gleich mit Ihrem vollständigen Profil in unserem
Expertenportal. Wir freuen uns darauf, Sie kennen zu lernen.

Haben Sie weitere Fragen oder Anmerkungen oder benötigen Sie weitere Informationen? 

Ihre Ansprechpartnerin:
Anja Abdalla (A.Abdalla@apentia.com oder 089-44249-591)
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